Z przekonaniem rekomendujemy zesp6t OptFor.Al jako kompetentnego partnera w zakresie tworzenia
zaawansowanych rozwigzan opartych na sztucznej inteligencji dla biznesu. Wspétpraca zaowocowata
opracowaniem dedykowanego systemu do analizy rozméw sprzedazowych, ktéry w znacznym stopniu
przekroczyt nasze oczekiwania. Dzieki wykorzystaniu najnowszych technologii GenAl do wnikliwej analizy
rozmowy, rozwigzanie potwierdzifo swojg skutecznosc w obszarze analizy kluczowych aspektéw procesu

sprzedazy, w tym:

e Wykrywanie ,czerwonych flag”.

e Identyfikacji obiekcji klienta oraz oceny skutecznosci reakcji handlowca.

e Ocena dazenia do finalizacji transakgji.

® Daje mozliwosc wspierania rozwoju handlowcéw poprzez analize skutecznosci argumentéw i
wskazywanie obszaréw wymagajacych poprawy, co przektada sie na skuteczniejsze szkolenia.

e Oferuje zaawansowang analize argumentdw sprzedazowych, ktéra mierzy, ktore dziatania
prowadza do najwiekszej sprzedaiy.

® Przyspiesza proces onboardingu i treningu nowych specjalistow dzieki generowaniu

spersonalizowanych rekomendacji dotyczacych doskonalenia umiejetnosci sprzedazowych.
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